
Ideální zákazník

Jméno:

Věk:

Pohlaví:

Příjem:

Rodinný stav:

Děti:

Vzdělání:

Bydliště:

Základní charakteristika:

Co ho/ji nejvíce trápí?

Vložte fotografii 

vašeho ideálního 

zákazníka



Čeho se obává, z čeho má strach?

Kdo ho/ji nerespektuje a proč?

Jak chce být vnímán/a okolím?

O čem sní a čeho chce dosáhnout?

Jaké má příležitosti, které jsou pro něj/ni zatím nedostupné?

Jaká je jeho/její motivace?

www.digiforce.cz
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